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TA NA HORA DE SE FORMALIZAR.

PRA VOCE QUE TRABALHA POR CONTA PROPRIA E GANHA ATE 3 MIL REAIS POR MES.

0 EMPREENDEDOR INDIVIDUAL SURGIU
PARA MELHORAR A VIDA DE MILHOES

DE BRASILEIROS QUE, ASSIM COMO

VOCE, TRABALHAM TODOS 0S DIAS

PARA CONSEGUIR UM FUTURO MELHOR.
Quando vocé se formaliza, além de trabalhar
dentro da lei, tem acesso a muitos
beneficios, como aposentadoria, salario-
maternidade, auxilio-doenca, CNPJ e
crédito, para poder lucrar ainda mais.

NA BAHIA, MAIS DE 40 MIL JA SE
FORMALIZARAM. 0 QUE VOCE ESTA
ESPERANDOQ?

Veja como é facil se inscrever: acesse 0
site www.portaldoempreendedor.gov.br

e clique em “Formalize-se agora”.

VEJA COMO £ FACIL SE FORMALIZAR FORMALIZE-SE ARDRA

PORTAL DO EMPREENDEDOR
Empreendedor Indnvidual
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Micro e Pequenas Empresas
Bahia
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Central de Relacionamento Sebrae; 0800 570 0800 S EB R A E Servigo de Apoio ds
www.ba.sebrae.com.br —
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Pimenta cultivada na
Bahia atrai portugueses

Salvador vai ganhar Centro
de Moda e Design B

Confecgdes dao exemplo de
profissionalismo com o Bahia
Moda Design

\ - T

Produtores de leite
§ aumentam lucro com
® melhoria na gestao m
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= Ministério da Fazenda — Delegacia da Receita Federal em Salvador | Rua Alceu Amoroso Lima, N° 862, 9° Andar, Caminho
das Arvores | Tel (71) 3416-1301 | Segunda a sexta, das 7h s 18h | www.receita.fazenda.gov.br

~
= Secretaria da Fazenda do Estado da Bahia — INFAZ Iguatemi | Av. Juracy Magalh&es, n°1790 - Rio Vermelho. Cep 41940-060 n X
| Segunda a sexta, das 8h30min as 12h e das 13h30min as 18h | Tel.: (71) 3115-8897 / 8763 - 0800 071 0071 | www.sefaz.ba.gov.br
» Secretaria Municipal da Fazenda | Rua das Vassouras n° 1 - Centro, Salvador/BA. Cep 40020-020 | Tel.: (71) 2101-8200 - BAb
www.sefaz.salvador.ba.gov.br e ae e ae e e eaa et e tatata ittt et eaeaeas

= JUCEB — Junta Comercial do Estado da Bahia | Rua Miguel Calmon, 28 — Bairro do Comércio — Salvador/BA. CEP 40015-010
| Segunda a sexta, das 9h as 16h | Tel. (71) 3326-8004 / 8080 - www.juceb.ba.gov.br

= SUCOM — Superintendéncia de Controle e Ordenamento do Uso do Solo do Municipio | Av. Antonio Carlos Magalhaes,

3244, Iguatemi, edf. Empresarial Thomé de Souza | Tel.: (71) 2201-6900 - www.sucom.ba.gov.br ABERJE
= Sebrae — Servigo de Apoio as Micro e Pequenas Empresas do Estado da Bahia | Rua Horacio César, 64 — Bairro Dois de
Julho - Salvador/BA. Cep 40060-350 - PABX (71) 3320-4300 | www.ba.sebrae.com.br Publicagéo filiada a Aberje
s CARTORIOS DE REGISTRO DE TITULOS E DOCUMENTOS E DE REGISTRO CIVIL DAS PESSOAS JURIDICAS
10 Oficio | Rua Arquimedes Gongalves, 113 - Jardim Baiano - Salvador/BA | 8h30min as 12h - 13h30min as 18h | Tel.: (71)3322-5092. ~  "trrrrrersrecsreceseceseresereenrasassrasssssnesenessneceses

20 Oficio | Rua Conselheiro Dantas, 22/24, Edf. Bradesco, 7° andar, salas 705 e 706 - Comércio - Salvador/BA | Tel.: (71) 3241-
0612 | 8h30min as 18h.

—
—
= REGISTRO DE EMPRESAS SEBRAE
—
—

O registro das empresas comerciais, exceto Sociedade Simples, podera ser feito no SAC EMPRESARIAL - Salvador/Multishop
Boca do Rio | Av Otavio Mangabeira s/n°, Bairro Boca do Rio — Salvador/BA | Tel.: 3281-4141 (Administragdo) e 3281-4142
(Sebrae).



torial | OUTUBRO 2010

Copa do Mundo

Bahia sera uma das sedes da Copa do Mundo de 2014 e isso
deve abrir uma série de oportunidades para micro e pequenas
empresas. Pensando nisso o Sebrae ja planeja como fomentar
negocios para o segmento. Uma equipe da Fundacdo Getulio
Vargas vai mapear em Salvador, assim como nas outras 11 cidades sedes
da Copa, as oportunidades em 10 setores da economia, como construcao
civil, tecnologia da informagdo, comércio e servigos, para saber onde a
pequena empresa pode atuar e ser fornecedora de grandes empresas des-
tes setores. A partir do proximo ano o empresario que chegar em um dos
pontos de atendimento do Sebrae vai receber orientacao sobre estudo de
risco e sobre os caminhos para o licenciamento de marcas,

além de consultoria e planos de negdcios.
Além desse assunto, a Revista Conexao traz
uma matéria mostrando o profissionalismo
das confeccOes baianas, que, com o apoio
do Sebrae, Sindivest, Fieb e outros parcei-
ros, organizaram um desfile, uma rodada de
’f'f\ negocios e uma exposicao durante o Bahia
.-:-""--_.,;'.'_.'r ] Moda Design. O evento mostrou o grau de

maturidade do setor na Bahia.

T 1"" f ;,5 - A revista traz ainda reportagem mostrando
vl I"“I 3 5 0 acordo comercial fechado entre um empresario

' f f:#__q, 2% baiano e um portugués para a venda de pimen-

- tas, molhos e azeites. O acordo aconteceu durante

ﬂ uma rodada de negdcios organizada pelo Sebrae na

& it : Superbahia, Feira e Convencao Baiana de Supermercados,

Atacado§ e Distribuidores.
Estas e outras noticias estdo na Revista Conexdao. Nao deixe de
conferir!
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Publicacao do Sebrae/Ba para o Empreendedor Foto de capa

Baiano, n° 187 - Agosto/Setembro de 2010 Eduardo Freire
Presidente do C Deliberativo do Sebrae Bahia Projeto e Editoracao Grafica
Joao Martins da Silva Junior Autor Visual Design Grafico, Telefax: 71 3232.2722
Diretor-Superintendent: Impressao
Edival Passos Qualigraf. Tel.: (71) 3413-8730
Diretores Tiragem
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Cartas
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Adelmo Borges, Carlos Baumgarten, Débora Vicentini, Salvador-BA - CEP: 40060-350
Fabio Vasconcelos, Fatima Emediato, Juliana Souza, Telefones
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Local de Real d0: Rede de ao p d — CENTRAL
DE TREINAMENTO - Av. Sete de Setembro, 261 — MERCES — Inscrigdes
pelo Tel.: 0800 570 0800

CURSOS — MERCES

AGENDA DE CURSOS

PERIODO HORARIO

Formagao de Pregos 19/10 a 22/10 18:30 as 22:15

Desenvolvimento de Equipes 19/10 a 22/10 18:30 as 22:15

Supervisdo e Lideranga no Trabalho 19/10 a 22/10 18:30 as 22:15
26/10 a 29/10

26/10 a 29/10

Treinamento Gerencial Basico 18:30 as 22:15

Anélise e Planejamento Financeiro 18:30 as 22:15

Relages Interpessoais 26/10 a 29/10 18:30 as 22:15

Local de Realizagdo: Av. Luiz Tarquinio Pontes, SN - Pitangueiras

- Faculdade UNIME Lauro de Freitas/Bahia Informagoes: Ponto de

Atendimento SEBRAE Lauro de Freitas Tel.: 3378-9836/9965-5420
CURSOS — LAURO DE FREITAS PERIODO HORARIO

19:00 as 22:00

Formagé@o de Pregos 18/10 a 22/10

Anélise e Planejamento Financeiro 25/10 a 29/10 19:00 s 22:00

Local de Realizagdo: Ponto de Atendimento SEBRAE SAC

EMPRESARIAL - Otavio n° 6929 -
Boca do Rio. Tel.: 3281-4154.
CURSOS — BOCA DO RIO PERIODO HORARIO

Treinamento Gerencial Basico 18/10 a 22/10 13:30 as 16:30
Local de Realizagdo: Ponto de i SEBRAE I i
— Rua Direta do Uruguai, 753, Loja 134 — Shopping Bahia Outlet

Center Tel.: 3312-0151

CURSOS — ITAPAGIPE PERIODO HORARIO

Anélise e Planejamento Financeiro 19/10 a 22/10 09:00 as 12:00

Formagéo de Pregos 26/10 a 29/10 09:00 as 12:00
Atendimento de Segunda a Sexta, das 09:00h as 17:00h
AGENDA DE EMPRETEC

Local de Real d0: Rede de ao p d — CENTRAL
DE TREINAMENTO - Av. Sete de Setembro, 261 — MERCES Inscrigdes
pelo Tel.: 0800 570 0800

TEMA ENTREVISTA

SEMINARIO
EMPRETEC — TURMA OUTUBRO 27/09 a 01/10
AGENDA PROGRAMA SEBRAE MAIS

Local de Rede de i ao p =
CENTRAL DE TREINAMENTO - Av. Sete de Setembro, 261 — MERCES —
Informagoes: 0800 570 0800

12/10 a 17/10

CURSOS — MERCES PERIODO
Programa Sebrae Mais - Estratégias Empresariais 15/10
Local de Realizagdo: Ponto de Atendimento SEBRAE SAC
EMPRESARIAL - ida Otavio ira n® 6929 -
Boca do Rio. Tel.: 3281-4154.
CURSOS — BOCA DO RIO PERIODO
. 15/10
Programa Sebrae Mais - Encontros Empresariais 22/10
(Empresas Contabeis)
29/10

Para A nossa gl a0 acesse
www.ba.sebrae.com.br /www.twitter.com/SebraeBahia

Acesse o site: www.ba.sebrae.com.br para maiores informagées
ou ligue para os respecti Pontos de i Nao
inscrigbes via WEB.

OBSERVACOES:
* Atendimento de Segunda a Sexta, das 09:00h as 17:00h

* Para participacdo nas Palestras, os clientes deverdo fazer a pré-
inscrigdo pr it ou por nos respectivos Pontos de
Atendimento e trazer 1 kg de alimento n&o perecivel

do de ou icdo devera ser feita com
antecedéncia de 03 dias ao inicio do evento.

* Calendario sujeito a alteragdo. Ndo fazemos inscrigdes via WEB.

* A matricula dos cursos devera ser feita presencialmente ou por
telefone com os Pontos de do SEBRAE, com pagamento através de
DEPOSITO BANCARIO ou TRANSFERENCIA a ser realizado no prazo
de 48h apos a sua inscricdo.

* http:/ /twitter.com/sebraebahia

&mpretec Brasil

BLOG DO EMPRETEC

http://empretec.sebrae.com.br

INFORMAGOES E PRE-INSCRIGOES NO SITE:
http://educacao.sebrae.com.br

PROGRAMAGAO MENSAL NO NOSSO SITE:

De segunda a sexta, das 8h as 20hs. www.ba.sebrae.com.br
0800 570 0800
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acesso a mercado |

Artesanato =m alta

ITI Rodada de Negdcios do Artesanato Baiano triplica vendas e
compradores elogiam qualidade dos trabalhos

ais de R$ 47 mil em negdcios realizados
M nos dias do evento e cerca de R$ 470 mil

em negocios futuros, que sdo as vendas
pds Rodada. Estes sao os principais resultados da
III Rodada de Negdcios do Artesanato Baiano, re-
alizada dias 28 e 29 de julho, no Hotel Mercure, em
Salvador, uma parceria do Sebrae com o Instituto
Maua. A cada ano o evento vem atraindo um maior
numero de compradores que ndo se cansam de
elogiar a melhoria na profissionalizagdo dos arte-
sdos e a qualidade das pegas apresentadas. Na II
Rodada do ano passado foram apenas R$ 125 mil
em negocios futuros.

Este ano o evento reuniu 32 compradores de
Sdo Paulo, Campinas, Brasilia, Ceara, Recife e Na-
tal, além de lojistas de Salvador. No ano passado
eram 20 compradores. O numero de artesaos
também aumentou. Em 2009 eram 18 represen-
tantes e este ano foram 20 unidades produtivas

Fotos: Gilberto Silva

\
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entre cooperativas
e associacOes e 16
empreendedores in-
dividuais artesaos.
A artesa Elione Alves
de Souza, presidente da
Cooperafis-Cooperativa Regio-
nal de Artesas Fibras do Sertdo,
que relne 122 artesds das cidades




Parceiros:
Sebrae e

Instituto

Maua

de Valente, Araci e Sao Domingos, destacou o
amadurecimento da primeira Rodada até hoje. “Em
2009, a Cooperafis tinha 10 compradores e este ano
foram mais de 20. Esse aumento se deve a nossa
maior profissionalizacao e
a metodologia usada pelo
Sebrae de sensibilizacao,
indo até os clientes para
saber o que eles queriam,
além do trabalhado desen-
volvido pela Cooperafis em
fazer uma cole¢do voltada
para o agroecoldgico”, explica Elione. Na colegdo
deste ano a Cooperafis mostra a fauna e a flora
da caatinga como o calango, a coruja, a siriema
e 0 mandacaru em varias pecas, como descanso
de panelas, jogos americanos, marcador de livro,
chaveiros e cestas.

Edson Gomes, representante da Amerindia Ar-
tesanato, comercializa artesanatos em Campinas e
exporta para os Estados Unidos. Ele participou pela
primeira vez da Rodada de Negdcios do Artesanato
Baiano, onde buscou produtos relacionados ao Co-
mércio Justo, como os feitos em fibra ou madeira. O
empresario encomendou pecas em palha de taboa da
Associacao de Maracangalha e colares da Associacao
Pracatum. “Eu aconselho que os artesdos baianos
invistam mais no futuro, se preparem para atender
bem e com qualidade, ndo forgando a capacidade
de producdo em apenas um ou dois clientes o que é
perigoso, pois € melhor um mercado a longo prazo
do que uma venda imediata”, observa.

Para a coordenadora da Unidade de Atendi-
mento Coletivo do Sebrae Bahia, Flavia Goroni, o
amadurecimento do artesdo vem com o processo
de preparacdo para a Rodada de Negdcios. “O ar-
tesdo passa um ano desenvolvendo sua colecao,
discutindo custos, adequando produtos para chegar
na Rodada com produtos mais bem trabalhados,
mais bem desenvolvidos, com design inserido e
com aspectos da cultura”, ressalta
Flavia Goroni.

Também presente ao evento,
Durcelice Mascéne, coordenadora
nacional da Carteira de Projeto de
Artesanato do Sebrae, disse que a
troca de informacao entre o lojista

DY

“Esse aumento se deve a
nossa maior profissionalizacao
e a metodologia usada pelo
Sebrae de sensibilizacao”

Salvador | Bahia

e 0 artesdo na Rodada traz uma étima experiéncia
para o profissional e com isso uma melhor adequa-
¢ao do produto. “O Sebrae Bahia tem feito muito
bem essa preparacdo para o mercado e isso traz a
sustentabilidade do negdcio
porque prepara o artesao
para negociar desde com uma
grande rede de lojas como a
Tok Stok até uma galeria de
lojas populares de Sdo Paulo”,
afirma Durcelice.

Empresarios
visitam producao

No dia que antecedeu a Rodada de Artesanato,
28 de julho, 15 empresarios de varias partes do
Brasil como Sé&o Paulo, Ceara e Rio Grande do Norte
visitaram a comunidade de Maracangalha, distrito
de Sdo Sebastido do Passé, a 70 quilometros de
Salvador, onde conheceram o nucleo produtivo das
artesas da regido, além do processo de extracdo
da taboa, vegetacao usada na produgdo de bolsas,
cestos, tapetes, bonecos, pulseiras e colares. “E
importante ver a realidade e dificuldade delas,
de onde vém e como sdo feitos esses produtos,
porque melhora, inclusive, nossa argumentagao
de venda, afinal artesanato é pura sensibilidade”,
afirmou a proprietaria da Tribart, Christianne Pe-
leteiro, 38 anos.

O processo produtivo artesanal em Maracangalha
é dividido por grupos, onde cada ntcleo tem uma
responsabilidade no processo, baseado no Programa
de Alavancagem Tecnoldgica (PAT), customizado
pelo Sebrae Bahia e chamado de PAT-FLEX. “Apds
a implantagao do programa houve uma aceleragao
grande da producgao. Hoje, a gente produz quatro
bolsas em uma tarde, antes, levavamos trés dias
para confeccionar apenas uma” diz a presidente da
Taboarte, Marlene Campos, 47 anos. =

V"

Revista Conexao e Agosto/Setembroyde 0eNO187 |7



negocios |

Feban | Extremo Sul

Parceiros:
Sebrae,
Sincomércio,
CDL, Fibria,
Suzano,
Faculdade
Pitagoras e
BahiaGas,
Secretaria
estadual de
Inddstria,
Comercio e
Mineragao e
a Secretaria
Estadual de
Infraestrutura
e sindicatos
comerciais
locais

Bahia | Brasil

Feban confirma vocacao empreendedora
de Teixeira de Freitas

Feira Baiana de Negocios atrai empreendedores de varias regidoes do Estado

posto de 123 economia mais dindmica do Brasil,

em uma pesquisa divulgada na ultima edicdo da

revista Veja, reflete o potencial empreendedor da
populacdo de Teixeira de Freitas, no extremo sul baiano.
N3do é a toa que, nesse contexto, o municipio de 125
mil habitantes se destaca como a quarta cidade média
comercialmente mais pujante da
Bahia, atras apenas de Lauro de
Freitas, Vitéria da Conquista e
Jequié. A Feban (Feira Baiana de
Negdcios) foi um bom local para
conferir esse potencial. O evento,
realizado de 1° a 5 de setembro
em Teixeira de Freitas, contou com a presenca, dia 4,
do superintendente do Sebrae Bahia, Edival Passos, que
conheceu a estrutura da feira.

Acompanhado por Jorge Cunha, coordenador da
Unidade Regional do Sebrae em Teixeira de Freitas, e por
autoridades, empresarios, representantes de entidades
e instituicdes parceiras, o superintendente caminhou

DY

A feira voltou com forca
total, a partir da organizacao
do empresariado local

Foto: bahianoticiaonline.com.br

pelo espaco de 1.400 metros quadrados e 104 estandes,
observando a importancia do evento para a economia do
municipio. “Esse desenvolvimento evidente da cidade de
Teixeira de Freitas, com uma populacao empreendedora
e criativa, ndo beneficia apenas a comunidade local, mas
toda a Bahia”, destacou.

Agronegdcios, confecgoes,
movelaria e artesanato foram
alguns dos setores contemplados
da feira. O superintendente de
Comércio e Servigos da Secretaria
de Industria, Comércio e Mineragao
(SICM), Adhvan Furtado, também
presente a visita, destacou acdes que estdo sendo de-
senvolvidas para alavancar a economia dos municipios.
Um exemplo foi a parceria firmada com o Sebrae para a
realizacdo de Oficinas do Empreendedor.

Considerada a maior feira de negécios do extremo sul,
a Feban tem o objetivo de estimular o intercambio empre-
sarial e contribuir para a realizacao de grandes negdécios. =

Agéncia Sebrae de Noticias Bahia -

Conhecimento e Negécios em Pauta

www.ba.agenciasebrae.com.br |

Portal Sebrae Bahia — Confira 0s nossos
destaques: a Regulamentagdo da Lei Geral
na Bahia (o processo de aprovagao nos
municipios baianos), Blssola Sebrae, Estudos
e Pesquisas, Biblioteca Online e Ideias

de Negdcios. =

Fique também -

- .

. g —w
por dentro de e
projetos como
o Desafio Lan, W S
ouga a Radio = =

| Sa]

Sebrae e assista
os videos da TV Sebrae. Tudo isso no site
)www.ba.sebrae.com.br?

Revista e Jornal — No Porta Sebrae Bahia
vocé pode ler também as versoes digitais da
Revista Conexdo e do Jornal do Empreendedor
Individual. Veja ainda todo o conteudo das
edigbes passadas desses dois veiculos de
informagao.

ifocchd £ Catrts

i it ey i G0
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Agenda — Acompanhe
no www.ba.sebrae. QETWETE———_——
com.br a programagao

completa de cursos, palestras, seminarios e
Oficinas do Empreendedor que o Sebrae Bahia
promove em todo o estado. i

Twitando — Siga o a i), Twitter '
Twitter @SebraeBahia
e fique por dentro das

noticias, campanhas e de toda a nossa
programacdo. Participe também das
promog0es exclusivas. 7




atral portugueses

Primeiro contato de comercializagao foi feito durante Rodada de
Negocios na Superbahia

imenta malagueta, malagueta verde, dedo de moga

e pimenta de cheiro, todas cultivadas e produzidas

em Barreiras, no oeste da Bahia, em breve vao

estar na mesa das familias portuguesas. A pimenta e

o tempero baiano chamaram a atencdo do empresario

portugués Carlos Alberto Gongalves, que participou da

Rodada de Negdcios, organizada pelo Sebrae durante a

Superbahia-a 22 Feira e Convencao Baiana de Supermer-

cados, Atacados e Distribuidores, realizada de 19 a 21 de
julho, no Centro de Convengdes da Bahia.

Depois de um primeiro encontro com o empresario

de Barreiras, [Pedro Ovidio Tassis,|dono da Sabor &

Cor, o empresario portugués Carlos Alberto Gongalves
encaminhou e-mail ao superintendente do Sebrae
Bahia, Edival Passos, agradecendo a
oportunidade de participar da Rodada
de Negdcios, organizada pelo Sebrae, e
afirmando o seu interesse em promover
negdcios com a empresa de Barreiras.
No e-mail, 0 empresario portugués afirma
que “imediatamente vamos iniciar uma

DY

“Portugal pode ser
a porta de entrada
dos produtos
baianos na Europa”

relagao de importagao e exportagao de produtos das duas
empresas e em seguida evoluir a curto prazo para uma
parceria industrial com investimento em Barreiras”. De
acordo com o superintendente Edival Passos, a comitiva
de empresarios portugueses que participou da Superbahia
entendeu o bom momento que vive a economia baiana
e o potencial que o estado tem para o comércio com o
continente europeu. “Portugal pode ser a porta de entrada
dos produtos baianos na Europa”, ressaltou.

"Ja estamos trocando nossos produtos. A principio
a gente deve fazer a comercializagdo dos azeites e vi-
nagres, produzido pelo empresario Carlos Alberto e eles
vao comercializar em Portugal nossas pimentas e molhos.
Posteriormente vamos estudar junto com o Sebrae de
Barreiras, dentro do programa de inter-
nacionalizagdo de empresas, um plano
de negdcio para uma futura associagao
ou sociedade com a empresa portuguesa
Mendes e Gongalves, que atua ha mais de
20 anos no mercado portugués”, explica
Pedro Tassis.

Além do interesse pela producdo de
pimentas de Barreiras, uma regido agricola com areas
de irrigacdo, onde a empresa Sabor & Cia ja tem uma
fazenda com 40 familias trabalhando, os portugueses
também estdo de olho no potencial consumidor da Bahia
e do Brasil, que esta em crescimento, enquanto na Europa
0 consumo € bem menor. De acordo com o empresario
portugués, Carlos Alberto Gongalves, a ideia é colocar
a Bahia como a porta de entrada dos seus produtos no
Brasil. O coordenador da Regional do Sebrae em Barreiras,
Emerson Cardoso, disse que ja conversou com o empresario
Pedro Tassis, e se colocou a disposicdo para ajuda-lo a
preparar o plano de negdcio para uma futura associagdo
da sua empresa com a companhia portuguesa. =
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Lei Geral garante desconto
no IPTU para pequena

Itabela - Primeiro municipio do extremo
sul da Bahia a implantar a Lei Geral da
Micro e Pequena Empresa, Itabela inovou
ao incluir no texto a previsao de 50%

de desconto no IPTU para as micro e
pequenas empresas em seus primeiros
12 meses de funcionamento. O antncio
da lei foi feito pelo prefeito de Itabela,

Osvaldo Caribé, e o superintendente

do Sebrae, Edival Passos, na abertura
da 62 Festa do Café Conilon, dia 20 de
agosto. “Isso aqui € mais do que uma
lei, € um incentivo para que todos os
empresarios de pequenos negocios se
considerem parte do desenvolvimento
de Itabela”, destacou Caribé, citando
todos os beneficios que a lei ira levar
para os empreendedores da cidade.
Edival Passos pediu a todos os prefeitos
e vereadores de outros municipios
presentes a solenidade que seguissem
o exemplo de Caribé, agilizando a
aprovacao e sangao da Lei em suas
cidades. Além disso, ele elogiou a
redacdo da Lei Geral de Itabela, citando
o artigo inovador do desconto no IPTU.
“Isso, sim, € o que vai fazer a diferenca
para esses empreendedores, € o que
vai ajuda-los a chegar 13, a alcangar o
sucesso”, ressaltou.
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mostra novos destinos

do turismo da Bahia

De acordo com a Secretaria Estadual de Turismo, a Bahia
tem um fluxo de 9 milhGes de visitantes/ano e é o destino preferido
dos brasileiros. Mas nem por isso a Bahia deixa de inovar para atrair
mais turistas. No dia 19 de agosto, durante a terceira edigdo do Entur
— Encontro Nacional de Turismo no Centro de Convengoes da Bahia,
em Salvador, a Rodada de Negdcios, organizada pelo Sebrae, mostrou
as novidades nos roteiros oferecidos pelas agéncias em todo o Estado.
Quem pensa, por exemplo, que a cidade de Porto Seguro é um destino
que ja esta desgastado e pouco procurado a Rodada de Negdcios
provou o contrario. Maria Luisa da Silva Cruz, representante da
Pataxo Turismo trouxe para a Rodada roteiros em aldeias que oferece
ao turista a vivéncia com a cultura indigena. Para a empresaria, as
Rodadas de Negdcio sempre sdo muito positivas pois é a oportunidade
de apresentar os produtos, alguns pioneiros e inovadores, e manter
contato com operadores.

Expobonfim movimenta R$ 2 milhdes

Senhor do Bonfim - Espaco de leilGes lotados, salas de capacitagao cheias, novidades
em maquinas para o campo, animais de boa qualidade e um publico de cerca de 15

mil pessoas. Para completar o sucesso de uma feira agropecuaria, somam-se R$ 2
milhdes em negdcios. Foi assim a 253 Expobonfim, realizada em Senhor do Bonfim, no
norte do estado, que reuniu participantes também de varias cidades da Bahia, além de
Sergipe, Alagoas e Piaui. Como co-realizador da Expobonfim, o Sebrae apostou em bons
resultados do encontro entre produtores e empresarios rurais empenhados na construgao
de uma agropecuaria moderna, rentavel e sustentavel. “Estamos muito satisfeitos com

a participagao do Sebrae no nosso evento e com os investimentos em infraestrutura,
logistica e capacitacGes que elevaram o nivel de organizacdo da exposicao”, agradeceu o
presidente do Sindicato do Produtor Rural de Senhor do Bonfim, Salvador Longuinho. O
agradecimento foi feito ao superintendente Edival Passos, que participou da Expobonfim,
acompanhado do diretor Anténio Marcos Almeida. “E preciso levar o conhecimento

que nossa instituicdo tem em empreendedorismo e inovagao também para o campo e
promover a agropecuaria como um bom negdcio”, enfatizou o superintendente.

Itabuna vai
formalizar dois
mil trabalhadores

até o final do ano

Itabuna - O Sebrae vai
capacitar os empreendedores
individuais de Itabuna que
estdo se formalizando. A
estimativa da Secretaria

de Industria, Comércio e
Turismo de Itabuna é de que
cerca de 2 mil pessoas, que
hoje estdo na informalidade,
se regularizem até o final

do ano. De acordo com

o coordenador Regional

do Sebrae,|Renato Lisboa, sera oferecido todo o suporte nas areas de consultoria e
gestdo para que os empreendedores administrem seus negdcios com tranquilidade.

“0 nosso desafio é fazer com que eles passem de empreendedores individuais para
microempresarios”.

O atendimento especializado foi assegurado através de um convénio de cooperacao
técnica convénio firmado no dia 21 de agosto entre a Prefeitura de Itabuna e o Sebrae. A
cerimoOnia de assinatura do contrato de cooperacdo técnica ocorreu no primeiro dia da
Exposicdo Agropecuaria e Feira de Negodcios de Itabuna (Expofenita).




recebem

turistas estrangeiros
“A
gente recebe
muitos turistas
europeus e dos
Estados Unidos
em busca de

informac0es
sobre as raizes
do povo negro
para entender
melhor nossa !
cultura, culinéria e N — d
religiosidade”. A representante do terreiro
Angurusena Dya Nzambi,|Alva Célia |
[ Medeiros,]afirma que esse é o principal

motivo da visita de turistas de fora do
Brasil aos centros religiosos de matriz
africana na Bahia. O terreiro existe ha
mais de 20 anos e fica em Sao Francisco
do Conde, municipio do Reconcavo
baiano, onde desenvolve diversas
atividades artisticas e culturais. Discutir
o desenvolvimento desse segmento
turistico na Bahia e a promocao do
roteiro no mundo, estavam entre os
objetivos do I Seminario Nacional de
Turismo Etnico-Afro, realizado de 11

a 13 de agosto, no saldo Yemanja,

no Centro de Convengoes da Bahia.

O superintendente do Sebrae, Edival
Passos destacou o seminario como

um “reconhecimento da cultura afro,
principalmente na Bahia, que é seu
berco”. E completou. “Essa acao tem
ainda mais sentido quando a riqueza
cultural, que é um bem imaterial, possa
se transformar em negécio”. O evento
contou ainda com a I Feira de Produtos
Afro, reunindo diversos elementos e
tradicOes das culturas de matriz africana,
expondo produtos desenvolvidos nas
comunidades, como roupas de santo,
bordados de richilieu, renda de bilro,
aderegos de orixas, além da culinaria
tipica. O Sebrae participou da iniciativa
com um estande voltado para o projeto
Carnaval Ouro Negro. O evento foi
realizado pela Bahiatursa, com o apoio
do Sebrae Bahia.

Brumado realiza a primeira Oficina do Empreendedor

Brumado - O Projeto Oficina do Empreendedor movimentou a cidade de Brumado,

no sudoeste da Bahia, com capacitacdo e informacao para os empresarios de micro e
pequenas empresas da regido. O evento, realizado dias 2 e 3 de setembro, foi organizado
pelo Sebrae em parceria com as secretarias estaduais da Indudstria, Comércio e Mineragao
(SICM), da Administracdo (Saeb) e do Trabalho, Emprego, Renda e Esporte (Setre). “Essa
Oficina é voltada para o publico com potencial empreendedor e também para aqueles
que ja sdo empresarios e precisam estar capacitados para desenvolverem uma boa ges-
tdo do seu negdcio”, disse a supervisora de Projetos Especiais do Sebrae Adriana Moura.
Segundo uma das facilitado-
ras do evento, Silas Bastos,
um encontro como esse € um
momento de reflexdo para
perceber o que precisa mu-
dar ou melhorar na empresa.
Cerca de 1200 pessoas parti-
ciparam do projeto realizado
pela primeira vez na cidade.
Uma estrutura de 120m2 foi
montada na Praga da Matriz
para a realizacdo de 34 even-
tos divididos entre palestras,
minicursos, workshops e
atendimentos individuais.

reflete no melhor

atendimento a clientes

Colocar as pessoas certas no lugar certo. Isto é o que se consegue com a
ferramenta Disc, uma metodologia comportamental criada por Willian Moulton Marston,
psicdlogo e professor da Universidade de Harward, que tem orientado as principais
empresas do mundo para selecdo e treinamento. Funcionarios do Sebrae Bahia, na
capital e no interior, participaram de workshops nos quais foi aplicada a ferramenta.

Claudia Lisboa, formada em Administracdo e com MBA em Gestdo de Pessoas, foi

responsavel pela aplicacdo do método. Segundo ela, com a ferramenta as empresas
melhoram sua produtividade e os relacionamentos. “Os colaboradores ficam treinados

a se olhar com mais respeito ndo sé entre os colegas de trabalho, mas também para

os clientes e seus superiores. Estamos saindo da era da competitividade para entrar na
era da colaboratividade. E para ser mais colaborador vocé tem que olhar para o outro

na forma que ele te
complemente”, observa
Claudia. Francisco
Bastos, coordenador da
Unidade de Pessoas do
Sebrae Bahia, explica
que um dos pontos
mais importantes

da ferramenta Disc

é quem ela ajuda a
definir o lugar correto
das pessoas dentro da
organizagao.

Inscricoes para o Prémio Técnico Empreendedor sao prorrogadas

Salvador - Devido a Copa do Mundo, ao S3ao Jodo e as férias escolares do meio do ano, foram prorrogadas as inscricdes para o
Prémio Técnico Empreendedor 2010. Agora, os interessados tém até o dia 8 de outubro para participar e concorrer no Estado e
também nacionalmente. Os trés melhores projetos de cada tema, por categoria, em cada regido, receberdao R$ 2 mil e certificado de
reconhecimento pela classificacdo. Além de certificado e troféu, os vencedores da etapa nacional nas trés primeiras colocacées levarao
R$ 8 mil, R$ 6 mil e R$ 4 mil, respectivamente. Os projetos podem concorrer em duas categorias: técnico (nivel médio) ou tecndlogo
(nivel superior). Os estudantes devem se reunir em equipes de duas ou trés pessoas, acompanhadas por um professor orientador, e
poderdo abordar os temas inclusdo social ou cooperativismo. Além disso, eles terdo a opcdo de escolher um tema livre, porém sempre
com o foco direcionado para acées voltadas para o desenvolvimento socioecondmico local.
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Insercao digital N —

Copa de 2014

E fundamental que os empresarios criem sites, blogs, redes sociais

e entrem no comeércio eletronico
S micro e pequenas empresas
tém que habitar definitivamen-

Ate a web para serem vistas

pelos visitantes durante a Copa do Mundo
no Brasil”. A afirmagdo é do idealizador e
diretor do Projeto 2014,\Marcelo Castro.
Ele acredita que é fundamental que as
MPE’s criem sites, blogs, redes sociais e
entrem no comércio eletrénico, o chamado
e-commerce. “Quando as pessoas esti-
verem circulando pela cidade e quiserem
produtos e servigos, elas vao procurar na
Internet. Quem nao estiver inserido nesse universo,
tende a sucumbir”, alerta.

Esse foi um dos assuntos discutidos durante o Semi-
nario Copa 2014 — Oportunidades, Desafios e Ameagas
em Tempo de Copa do Mundo. O evento, cujo objetivo
principal é debater os impactos
da Copa do Mundo no Brasil,
aconteceu dia 19 de agosto no
auditorio do Fiesta Convention
Center, no bairro do Itaigara,
em Salvador. Aproximadamente
400 pessoas compareceram ao
local, entre gestores publicos
e privados, sociedade civil,
lideres empresariais, varejistas,
atacadistas, rede hoteleira, profissionais ligados a area
de tecnologia e pesquisadores.

Também presente a cerimOnia de abertura, o su-

impactos da

o0 empreend

“Além de Salvador, os

aos outros municipios
baianos, ajudando a fomentar

Para o presidente da Camara de Diri-
gentes Lojistas de Salvador (CDL), Antoine
Tawil, o fato de a capital baiana ser uma das
cidades-sedes da Copa 2014, gera grande
oportunidade para as MPE’s lucrarem com
a exposicao de produtos e servicos locais.
"0 turista nacional e internacional vird em
busca do que é nosso, como o comércio
de rua e o artesanato, por isso, desde
2009, a CDL, em parceria com o Sebrae,
capacita esses profissionais através de
cursos”, destacou.

De acordo com o diretor da Secretaria Extraordinaria
para Assuntos da Copa do Mundo da FIFA Brasil 2014
(Secopa), Ney Campello, o principal foco do seminario é
fazer com que o advento da Copa seja uma “avenida de
oportunidades em varios aspectos”. Ele fez questdo de
destacar a atengdo as MPE’s.
“Eles precisam identificar seus
nichos, seja de alimentos, bebi-
das, tecnologia da informagao
ou qualquer outro e buscar
capacitacao”. Outro aspecto
relevante que Campello le-
vantou foi a necessidade de
licenciamento de produtos com
marcas baianas. O evento ja

DY

Copa vao chegar

III

edorismo rura

passou por Natal, Fortaleza, Cuiaba, Curitiba, Sdo Paulo,
Rio de Janeiro e Belo Horizonte.

perintendente do Sebrae, Edival Passos,|classificou a
chegada de um evento dessa magnitude ao Brasil como
uma avalanche de oportunidades para o comércio local.
“As MPE’s tém que se antenar e investigar as possibili-
dades de crescimento”, alertou. Passos disse que isso
vai, ainda, abrir perspectivas para os pequenos negdcios
rurais. “Além de Salvador, os impactos da Copa vdo chegar
aos outros municipios baianos, ajudando a fomentar o
empreendedorismo rural, através do programa de Agri-
cultura Familiar desenvolvido em parceria com o governo
do Estado”, destacou.
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Inovacao permite
aumentar eficiéncia

A Copa do Mundo na Bahia € a grande oportunidade
para a micro e pequena empresa se tornar mais eficiente
naquilo que faz, seja produto ou servigo. Quem afirma
€ a supervisora de Inovacdo e Tecnologia do Sebrae
Bahia, Marcia Suéde, presente no seminario. “Inovacao
e tecnologia sdao os melhores caminhos para as micro

Parceiros: CNDL, Sebrae, Caixa Econdmica Federal (CEF), Federacao Brasileira de Bancos

(Febraban), IBM, Redecard, Samsung e Bosch.




Copa | 2014

Salvador | Bahia

e pequenas empresas garantirem esta eficiéncia e se-
rem mais competitivas. E esta inovacao deve comecar
agora”, observa.

Marcia Suéde explica também que inovar é fazer
diferente, ou seja, transformar aquilo que a empresa ja
faz, mas com um diferencial. “O Sebrae tem solugdes
de inovagdo para varios segmentos visando melhorar
desde o processo produtivo, até design, embalagens,
identidade visual e produtos. O Sebrae também dispde
dos agentes locais de inovacdo que ja estdo visitando
empresas de Salvador, Feira de Santana e Vitdria da
Conquista para oferecer inovagdes para as empresas”,
destaca Marcia.

O idealizador e diretor do Projeto 2014, Marcelo Castro,
organizador do Seminario, alertou para os prejuizos que a
cidade pode ter pela falta de preparo das empresas para
receber um grande evento como a Copa de 2014. “A base
de uma Copa bem feita vai estar no micro e pequeno
empresario que deve ficar atento as novas tecnologias,
tendo seu proprio site, para que ele seja visto por todos.
A Copa é uma avalanche de oportunidade de negdcios, e

Oportunidades de
negocios serao mapeadas

ma equipe da Fundagdo Getulio Vargas (FGV)
Uvai mapear em Salvador, assim como nas outras
11 cidades sedes da Copa, as oportunidades em 10
setores da economia, como construcao civil, tecnologia
da informagdo, comércio e servigos, para saber onde
a pequena empresa pode atuar e ser fornecedora de
grandes empresas destes setores.
O coordenador regional do Sebrae em Salvador,
—| Richard Alves, |disse que no inicio de 2011 os 10
segmentos vao estar mapeados pela FGV. “A partir
do préximo ano o empresario que chegar em um dos
pontos de atendimento do Sebrae vai receber orienta-
cdo sobre estudo de risco e sobre os caminhos para o
licenciamento de marcas, além de consultoria e planos
de negdcios para empresas que queiram desenvolver
ideias de oportunidades em funcao da Copa do Mundo”,
explica Richard.

onde estes pequenos negd-
cios afloram, por exemplo,
empresas de prestagao de
servigos de monitoramento,
restaurantes especializados
em comidas para um publico
diversificado como pessoas
gue ndao comem carne,
servigos de transporte de
vans e de transporte de
documentos”, explica.

Outra acdo do Sebrae sera articular parcerias para
uma atuagdo sistémica e integrada com os governos
federal, estadual e municipal e entidades empresariais
e comités organizadores. “Em Salvador e Regido Metro-
politana o Sebrae Bahia vai oferecer consultoria para
500 empresas e fazer um acompanhamento direto para
que elas possam dar um salto de competitividade. No
setor de turismo vamos preparar roteiros diferenciados
em Salvador, estimulando o visitante que vem para a
Copa a conhecer, por exemplo, o turismo étnico e dos
blocos afros”, destaca. =

Fotos: Eduardo Freire
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baianas podem se inserir hesse processo.

O que o evento Copa do Mundo pode representar em
volume de negoécios para Salvador e para Bahia?

Resposta - A Copa 2014, com certeza, sera indutora de negdcios
para as micro e pequenas empresas na Bahia. Elas podem aprovei-
tar para ganhar com a Copa e divulgar nossos produtos. Pensando
nisso, a Fapesb langou um edital para financiamento de projetos de
inovagdo tecnoldgica, uma area que pode expandir muito durante a
Copa. O edital também dispGe de uma modalidade especifica para
0s projetos voltados para a Copa 2014. Sera alocado o montante
total de R$ 10 milhdes, sob a forma de recursos financeiros nao-
reembolsaveis, para micro e pequenas empresas baianas que tenham
projetos de inovagao tecnoldgica em produtos, processos e servigos
voltados para a Copa.

A Secretaria da Copa criou os 9 Grupos Executivos

de Trabalho para a Copa de 2014 (GET’s). Quais sdao
estes grupos e como sera o trabalho de cada um?
Resp. - Os Grupos sdo divididos nas seguintes areas: Arena e
Entorno; Mobilidade, Acessibilidade e Infraestrutura; Promogdo,
Hospitalidade, Turismo e Hotelaria; Seguranca e Saude; Qualificagdo
Profissional; Inovagdo, Informagdo, Comunicacdo, Ciéncia e Tecno-
logia; Educagdo, Esporte e Cultura; Legados; Transparéncia.
O principal objetivo dos Grupos Executivos de Trabalho é a integragdo
e implementacdo das agdes que estdo sendo desenvolvidas para a
Copa 2014 no Estado, o que desencadeia em discussdes dos projetos
vitais de cada area. Os grupos sdao compostos por representantes
do poder publico estadual.

Quais os principais setores de micro e pequenas empresas

que poderao ser beneficiadas com a Copa do Mundo?
Resp. - Servigos, aluguel de equipamentos, audiovisuais, palcos,
construgdo civil, transporte, hotelaria e hospedagem, alimentos e
bebidas, locacdes de automoveis.

Como a Secretaria esta atuando nesta area de capacitacao

para atender as necessidades da Copa do Mundo?
Resp. - Fomos proponentes do Planseq Copa do Mundo, programa
de qualificacdo social e profissional, do Ministério do Trabalho e Em-
prego, especial para os profissionais brasileiros que irdo trabalhar
no Mundial da FIFA 2014. Com previsdo para iniciar ainda este ano,
o Planseq Copa do Mundo vai capacitar 150 mil profissionais até
2013. As vagas serdo distribuidas entre as doze sedes brasileiras,
além dos destinos indutores. A previsdo € que sejam investidos
R$ 124.260.000,00.
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150 mil
profissionais até 2013"

Os preparativos para a Copa do Mundo de 2014 estdo a todo
vapor e na Bahia foi criado um dérgdo para planejar e articular
acOes para o mundial: a Secretaria Extraordinaria para
Assuntos da Copa do Mundo (Secopa). Quem esta a frente
do 6rgao é Ney Canpello, bacharel em Direito e mestre

em Administragao pela UFBA. Nesta entrevista concedida

a revista Conexao, ele fala da importancia do evento para
geracao de negdcios e como as micro e pequenas empresas

Secretario da Secopa | Ney Campello

O plano contara com a parceria do Instituto Jodo Havelange, da
Confederagdo Brasileira de Futebol (CBF) e dos Estados e Municipios
onde as agdes serdo executadas. A qualificacdo vai beneficiar profis-
sionais que atuam como: bilheteiro, cobrador, frentista, motorista,
taxista, artesdo, recepcionista, ambulante, baiana de acarajé, guia
turistico, empreendedor individual, entre outros.

Como vai funcionar o Programa de Interiorizacao

da Copa que a Secretaria vai implantar. Quando ele
comegca efetivamente?
Resp. - O programa de Interiorizagdo foi iniciado em maio deste
ano, nas cidades de Feira de Santana e Vitdria da Conquista. O
projeto tem como principal objetivo mobilizar e integrar as cidades
do Estado da Bahia, proporcionando ganhos singulares e unificados
a todas as cidades com a realizagdo dos jogos da Copa do Mundo
da FIFA Brasil 2014™ em Salvador.

As cidades preparadas e que tiverem infraestrutura necessaria po-
derdo sediar treinos, hospedar selegdes (aclimatagao), recepcionar
turistas, ter formagdo de voluntariado e uma capacitagdo especifica
para o Mundial de 2014.

Uma das principais acdes desse projeto € o Team Base Camp da
FIFA (Campos Base das Equipes). Para serem Campos Base das
Equipes, os municipios devem atender aos seguintes pré-requisitos,
exigidos pela FIFA:

o Infraestrutura hoteleira, a partir de 50 quartos com ar-condicionado;

* Servicos de banquete / restaurante (capacidade minima de 50
pessoas, estilo Buffet);

e Sala para conferéncia de imprensa (capacidade minima de 100
pessoas, estilo cinema);

¢ Centro(s) de treinamento(s) com SPA, piscina e area de fitness;

e Campo de futebol para treinamento com distancia de 15 a 20
minutos de Onibus (caso o local ja tenha, representara uma
vantagem expressiva);

¢ Proximidade a um aeroporto.

Ap0s as eleigdes serdo retomadas as visitas nas cidades baianas.

Como o empreendedor individual pode se preparar
para a Copa do Mundo?
Resp. - Aconselhamos que esses profissionais busquem apoio
técnico do Sebrae e do Sistema S, instituicdes que desenvolvem
cursos preparatorios para empreendedores. Com certeza desenvol-
verdo cursos voltados para a Copa do Mundo 2014, para que esses
profissionais ganhem também com a Copa.
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Salvador vai ganhar Centro
de Moda e Design

Representante do Ministério da Cultura (MinC) fez andncio

durante I Encontro de Moda e Cultura A
prédio do Instituto do Cacau, datado de 1932, : riqueza cultural se transforme em negdcios rentaveis.
e que esta situado no Comércio, em Salvador, “Queremos que os designers sejam empreendedores e
sera a sede do Centro de Referéncia em Moda e ganhem dinheiro de forma qualificada e sem destruicao
Design, cujas atividades vao comegar no inicio de 2011. O da cultura”, concluiu.
diretor de Estudos e Monitoramento de Assuntos Culturais A designer baiana Luciana Galedo, cujo trabalho leva
do MinC,|Afonso Luz,|leu a carta de intengdo assinada a arte do mosaico as pegas de roupa, acredita que o setor
pelo ministro Juca Ferreira, destinada ao governador da precisa de mais organizacao, englobando todos os elos da
Bahia, Jaques Wagner, durante o I Encontro de Moda e " cadeia produtiva. “A criagdo de uma associagao seria fun-
Cultura da Bahia, dia 27 de agosto. O % damental para fazermos um mapeamento
evento prosseguiu no dia 28, no auditorio do mercado e detectar as necessidades
Orlando Moscozo, na sede do Sebrae, “A criagéo de uma do segmento, afinal todas as outras
nas Mercés, e reuniu cerca de 200 pes- associagao seria areas culturais ja possuem”, destacou.
soas, entre designers, pesquisadores, fu I‘Id a mental para O I Encontro de Moda e Cultura é
consultores, lojistas, empresarios e fazermos um um passo importante na implantacao

produtores de moda. de politicas publicas para o setor de

design de moda, através do estimulo a

I mapeamento do
O objetivo principal do Centro de

n

Referéncia é fortalecer a economia da mercado producao como meio de expressao da
cultura em 8mbito nacional, através da implementagdode  :  diversidade e dinamizagdo da economia. “N&o ha nada
programas e fomento da producdo de designers locais, de errado em relacionar cultura e mercado, ja que, vi-
além de colocar cidades do Nordeste brasileiro como sando o bem da sociedade, ele também é cultura”, disse
pilares desse processo. “E um avanco histdrico. Estamos © 0 secretario estadual de Cultura,[Marcio Meirelles. Ele
passando a condicdo de protagonistas diante da inddstria, :  falou também sobre o momento atual do Brasil. “E um
mostrando ao mercado que queremos imprimir nossa :  tempo de afirmac3o e soberania, e a industria cultural é
identidade nessa relagdo”, afirmou o superintendente base para isso”, completou.

do Sebrae, Edival Passos. Para ele, é necessario que a No dia 28 o evento prosseguiu com outras discussoes,

entre elas sobre politicas publicas para o setor.

Fotos: Eduardo Freire

Participou pelo Sebrae o coordenador da Re-
gional em Salvador, Richard Alves. Falando a

3
AL,

P

FrasT ; -
ok : uma plateia atenta formada por empresarios
do setor de confeccdo de Salvador, jovens
estilistas e estudantes de moda, Richard
lembrou que hoje em dia as politicas pUblicas
nao sdo exclusivamente governamentais.
“Cada vez menos a gente vai ter um governo

sozinho liderando a implementagao de politicas
Zf,’,iﬂ:‘;s;,f’i;;ﬁ;";e:;e, - - : pUblicas. Quando isso acontece de forma
Secretaria de Ciéncia, E . ] , ) . P
Tecnologia e Inovacio da compartilhada € muito mais facil”, disse. =
Bahia, IEL, Desenbahia,

CDL, Senai, Ministério

da Cultura (MinC),

Sindicato das Indistrias ; - . -
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Visconde de Maua.



Confeccoes

Bahia Moda Design

A combinagao de exposicoes, desfiles e rodada de negdcios
rendeu bons resultados para os empresarios

S micro e pequenas empresas de confeccdo da
ABahia deram um exemplo de organizagdo e pro-

fissionalismo durante o Bahia Moda Design (BMD),
evento que reuniu as principais marcas baianas durante
dois dias (30 e 31 de agosto) no Bahia Othon Palace Ho-
tel, em Salvador. A combinagdo de exposicOes, desfiles
e uma rodada de negdcios rendeu bons resultados para
0s empresarios baianos, que puderam ndo sé mostrar
suas colegdes aos lojistas durante um desfie de alto nivel,
mas também inserir seus produtos e marcas em outros
mercados. Além da Rodada de Negdcios, o BMD contou
com um workshop ministrado por profissionais do Senac,
e nove desfiles de marcas baianas.

Para o empresario de Feira de Santana, Nicolau Almeida,
participar de um evento grande da muito trabalho, mas é
compensador. Nicolau levou ao BMD a cole¢ado primavera/
verao 2011, inspirada no arquiteto baiano David Bastos.
“J4 participei de negociagdes organizadas pelo Sebrae
em Fortaleza e em Salvador, mas neste formato com o
espago para o lojista ficou bem melhor para receber o
comprador. A unido da Rodada com o desfile fica bem
mais atraente”, destaca.

A empresaria Sandra Domingues veio de Sdo Paulo
para descobrir o que os designers baianos tém. “A minha
loja no shopping Iguatemi de S3o Paulo vende todo o tipo
de acessorios de moda. Temos em torno de 50 profis-
sionais que desenvolvem pegas exclusivas para marcas.
Aqui tive oportunidade de conhecer novos designers que
em S3o Paulo ndo se encontra e achei pegas lindas e
diferenciadas e com 6timo acabamento”, informa Sandra
Domingues, que iniciou negociacdo com Selma Santos,
de Salvador, que faz biojoias como colares, pulseiras e
anéis feitos com osso e chifre de boi, piacava, coco e
palha de buriti, misturados a prata e ouro.

“E a primeira vez que participo de uma Rodada de
Negdcios em um evento de moda e € uma oportuni-
dade de mostrar para muitos empresarios que ainda
ndo conhecem bem o que é uma biojdia, que tem um
tratamento diferenciado e que agrega valor com técnica
de joalheria, além de oferecer um design diferenciado e
pecas exclusivas”, ressaltou Selma.
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Para a gestora do projeto de confecgdes do Sebrae
Bahia, Chris Rabelo, a grande participacao dos compradores
mostrou o sucesso da iniciativa. “Esse mix de Rodada com
desfile é resultado de um projeto que teve como objetivo
inserir o design na industria baiana de confecgdo e poder
mostrar tudo isso na passarela”, explica a gestora.

Setor estruturado

Para o coordenador da Unidade Regional Metropo-
litana do Sebrae na Bahia, Richard Alves, o Bahia Moda
Design € um marco para a industria da moda no Estado.
“E um grande salto para o setor, que esta cada vez mais
organizado e estruturado. Agdes como essa, além de
atrair compradores, induzem a melhoria das industrias, ja
que os empresarios procuram inovar suas produgdes em
busca de novos mercados”, afirmou, complementando que,
independente do evento, o projeto, como um todo, deve
beneficiar mais de 100 empresas até o final de 2010.

O diretor de Operagdes do Sebrae Bahia, Paulo
Manso Cabral, também foi conhecer de perto a produ-
¢do das confecgGes baianas. “Este € o primeiro evento
de promocao da marca da confeccao baiana, fruto da




alianca com a Secretaria de Ciéncia e Tecnologia e
com o BID- Banco Interamericano de Desenvolvimento
através do programa Progredir”, destacou, lembrando
que a Rodada permite ao empresario num mesmo local
agendar e pré-agendar conversas de negdcios com um
grande numero de empresas.

O secretario de Ciéncia, Tecnologia e Inovagdo do
Estado da Bahia, Feliciano Monteiro, que acompanhou
alguns desfiles e visitou os estandes das empresas,
ressaltou que o avango na industria da moda baiana é
evidente. “As agOes realizadas para a melhoria de gestéo,
aimplantagdo de processos inovadores e 0 acesso a novas
tecnologias formaram a alianga perfeita com o espirito
criativo do baiano. Eles, agora, possuem um diferencial
no planejamento de seu design, o que contribui ainda
mais para a qualidade dos produtos”, afirmou.

Empresas exaltam
cultura nacional

A formagdo do povo brasileiro e a diversidade da
culinaria nacional sdo alguns dos conceitos abordados
por estilistas baianas em suas colegdes para o verao
2010/2011. O publico péde conferir alguns desses tra-
balhos durante a primeira noite de desfiles do Bahia
Moda Design, dia 30, no Othon Palace Hotel. A estilista

LI Goya Lopes|abriu os desfiles apresentando a sua co-
legdo batizada de “Trangando Ritos”. Ela explicou que a
colegdo é inspirada no entrelagamento das trés etnias
formadoras do povo brasileiro. “Temos a trama da cestaria
da cultura indigena, as folhas de acanto da decoracao
religiosa lusitana e os utensilios dos rituais da cultura
afro”, afirmou a estilista.

Foram expostas na passarela, também, a colecdao
“Pimenta” para o verdo 2010/2011, da marca Habtat.
A estilista Jaridalva apostou nas referéncias a cores

Moda | Sebrae

fortes e formas arredondadas, dentro da diversidade
da culinaria brasileira. Fechando a primeira noite de
desfiles, foram apresentadas ainda as marcas Selya
Mascareniias e Vivire.

Goya Lopes, que também ¢é diretora de responsabi-
lidade social do Sindivest Bahia (Sindicato das IndUstrias
de Vestuario da Bahia), destacou o apoio do Sebrae em
todo o processo de capacitacdo na area de gestdo. “Esse
evento, hoje, é a concretizagdo desses anos de trabalho
e parceria”, afirmou. Para Goya, o BMD é uma oportuni-
dade de colocar a industria baiana da moda no cenario
nacional. “Todos nds, empresarias e parceiros, temos
um objetivo em comum, que é fortalecer o segmento
da moda na Bahia”.

O evento contou ainda com o desfile da empresa
de moda feminina Hipnose, de propriedade das irmas
Ieda e Sandra Nascimento, localizada em Salvador. Elas
apresentaram a sua colecao para o verao 2010/2011.
Com cortes arrojados em pegas como vestidos e saias,
a colecdo apresentou o tema “Estado de Espirito”, que,
segundo Ieda Nascimento, € uma forma de expressar
a energia presente no povo baiano. Além da Hipnose,
as marcas Patro, Iza & Bell e Anaport, de Feira de
Santana, e Mahalo, de Salvador, participaram do ultimo
dia de desfiles.

RESULTADOS DO BAHIA MODA DESIGN <

20 confecgGes baianas
participaram

i n marcas desfilaram

.. | foram gerados em
R$ 495,8 mil o

€ a previsdo de negocios

R$ 1,5 milhdo T

pessoas visitaram o
evento

empresas participaram da

Rodada de Negécios

pessoas participaram do
Workshop
Senac In Moda

pessoas assistiram aos
desfiles
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inovacao e ensino superior |

Sebrae faz homenagem
2 Naomar Almeida por
sua gestao na UFBA

professor Naomar de Almeida Filho participou,

dia 30 de agosto, da reuniao do Conselho De-

liberativo do Sebrae Bahia, na qual apresentou
resumidamente a prestacdo de contas do tempo em que
foi reitor da UFBA. De inicio, foi apresentada a situacao
em que a Universidade se encontrava em 2002, ano em
que o professor Naomar assumiu a reitoria. A graduagao
tinha quase 18 mil estudantes em 56 cursos e 1.672
alunos em 61 cursos de pds-graduacao. “Ocorre que a
graduagdo apresentava o mesmo numero de alunos que
em 1981, enquanto a pds-graduacao avancava. Tinhamos
a concentracao quase total dos doutorados no Estado. Dos
19 doutorados, 17 eram em nossa instituicao”, disse.

O alto prego da inscricao no vestibular, as escassas
vagas para moradia de estudantes, o limitado niUmero de
refeigbes no Restaurante Universitario, aliado a existéncia
de apenas um curso a noite, contribuiam para que a uni-
versidade se transformasse numa instituicao de elite.

A instituigdo apresentava uma série de dificuldades
que ndo poderiam ser solucionadas
isoladamente, ja que o problema estava
no sistema, disse Naomar, que elogiou o
trabalho do conselheiro do Sebrae, Luiz
Petitinga, hoje a frente da Desenbahia,
como fundamental para o planejamento
de uma nova instituicao. “As solucdes
nao poderiam se dar de forma isolada, pois havia um
comprometimento no sistema”, explicou o professor.

Foi empregada, entdo, uma modalidade nova de
planejamento nado-linear através da metodologia da
rede de impactos, com a definicdo de quatro focos,
de intervengdes relacionadas entre si. “Baseado nessa
metodologia, foi mudada a légica de organizagdo dos
cursos de graduacao, introduzido um plano diretor, con-
solidada a estrutura normativa e criado um investimento
em ciéncia e tecnologia dirigido a inovacao”, disse.
Exemplificou com o modelo introduzido na graduagao,
com bacharelados interdisciplinares, novos processos
seletivos, cursos noturnos, flexibilizagao curricular, re-
novagao da estrutura, internacionalizagdo e um sistema
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A universidade tem
hoje em andamento
42 obras nos 3 campi tamente para o curso profissional, deixando
universitarios

de universidade aberta, compondo, todos esses itens, o
projeto chamado de “UFBA Nova”.

Na segunda parte da exposicao, o professor revelou
dados sobre a situagdo da UFBA em 2010, apds 8 anos
de sua gestdo. De um curso noturno que era oferecido,
a universidade tem hoje 35 cursos noturnos, com quase
3000 vagas; o nimero de cursos de graduagao dobrou,
0 mesmo ocorrendo com o nimero de estudantes, sem
comprometer a pds-graduacdo e a pesquisa. O nimero
de programas de doutorado, exemplificou o professor,
subiu de 17 para 41 e de mestrado, de 33 para 58, com
um perfil ndo mais concentrado.

O perfil orgamentario da universidade também evoluiu,
com o crescimento dos convénios e da receita propria e a
reducdo de recursos provenientes do orgamento da Unido.
Segundo Naomar, a universidade tem hoje em andamento
42 obras nos 3 campi universitarios. Vinte e uma obras
estdo concluidas e mais 20 deverao ser iniciadas.

O professor considera como a principal inovagao im-
plantada nesse periodo, a transformagao
curricular. Foram criados bacharelados
interdisciplinares, possibilitando ao aluno
entrar na universidade sem ter que ir dire-

para fazer sua opcao no decorrer do curso,
apds tomar conhecimento dos contetdos.

O superintendente Edival Passos enalteceu a ges-
tdo do professor Naomar a frente da UFBA, que hoje
¢é referéncia nacional, e mencionou a parceria da Uni-
versidade com o Sebrae Bahia na construcao de cursos
personalizados e referiu-se especificamente a um curso
na Escola de Administragdo: Dialogo e Gestdo Criativa
para Lidar Conflitos no Desenvolvimento de Liderangas.
Referiu-se também ao convénio a ser firmado com a UFBA,
a exemplo do que fizeram o Sebrae Nacional e a UNB,
para a formatacdo de uma nova disciplina denominada
Inovagdo e Empreendedorismo.

Ao final da reunido o presidente do conselho delibe-
rativo, Jodo Martins, convidou os conselheiros para um
almogo em homenagem ao professor Naomar de Almeida
Filho, no proprio Sebrae.
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“A inovacao deve ser
vetor de transformacao

da sociedade”

inovagao deve fazer parte da educagao superior
Acomo vetor de transformacao da sociedade. Esta
€ a opinido do professor e ex-reitor da Universidade
Federal da Bahia (Ufba), Naomar de Almeida Filho.
Segundo ele, infelizmente isso ndo tem acontecido,
pois a universidade brasileira tem sido mais uma
instituicao de treinamento profissional do que uma
instituicao criativa, produtora de
conhecimento efetivamente inova-
dor. “Creio que devemos superar
0 mandato restrito de universidade
como apenas vocacional, isso é muito
pouco para uma instituicdo social tao
valiosa e tdo cara, até mesmo no
sentido de consumidora de recursos
sociais, mantida pelos impostos que
financiam o orgcamento da uniao”.
Naomar destaca os avangos obtidos nesse campo
com a Universidade Nova da Ufba, processo iniciado
em 2006, como um movimento de reestruturacao
curricular com base no regime de ciclos que ganhou
0 nome em homenagem a Anisio Teixeira e os
pioneiros da Escola Nova. No ano seguinte, a
Ufba aderiu ao REUNI, programa do governo
federal concebido para financiar expansao
e inovagao em instituicdes da rede federal
de ensino superior. “*Com o REUNI, pude-
mMOSs avancar na inovagao representada pelo
modelo Universidade Nova. Assim,
_em dois anos, ja recebemos
' . mais de dois mil estudantes
em Bacharelados Interdis-
| ciplinares, modalidade de
| curso onde a formag&o na
cultura sobrepde-se ao
! ensino da profissdo”.
Para acolhé-los, a Ufba
criou uma nova uni-
W\ |\ dade universitéria,
/o Instituto Milton
_ /" santos de Humani-
L dades, Artes e Ciéncias.
“Os alunos tém uma avaliagdo

DY

Professor Naomar
Almeida defende um
ensino superior mais

criativo e produtor

de conhecimento

Sebrae | Bahia

muito positiva da experiéncia que estdo passando e
0s professores novos me parecem entusiasmados.
Mas ainda é cedo para uma avaliagcdo técnica mais
rigorosa”, destaca o professor.

Ainda segundo ele, com o REUNI, um nimero
expressivo de vagas novas foram abertas. “Entre
2008 e 2009, dobramos a oferta de vagas na gra-
duacdo. Outra coisa: no mesmo periodo, abrimos
quase trés mil vagas noturnas numa universidade
que, por tradi¢do, funcionava quase exclusivamente
durante o dia”, lembra Naomar, acrescentando que o
modelo de ciclos dos Bacharelados
Interdisciplinares representa uma
poderosa estratégia contra a evasao.
"0 simples fato de que os alunos
podem fazer escolhas mais maduras
e melhor informadas, além dos dois
diplomas, no caso de opgdo por curso
profissional na seqiiéncia, devem
implicar menores taxas de evasao”.

Espirito empreendedor

Sobre a importancia do espirito empreendedor
na formacao do jovem que estd na Universidade,
Naomar ressalta que o que se chama de espirito em-
preendedor significa fundamentalmente capacidade
de tomar iniciativa, de ousar, de arriscar para realizar
coisas, para convencer as pessoas de que uma ideia
vale a pena. “Infelizmente a universidade brasileira
perdeu essa caracteristica que, no mundo todo e em
toda a histdria da cultura ocidental, sempre definiu
a instituicdo chamada Universidade. Em resumo, o
que eu quero dizer é que a capacidade de escolher
e de ousar sempre fez parte do ideal da formagao
universitaria plena, ou melhor, o espirito empreendedor
€ uma manifestacao do espirito universitario”.

Na visdo de Naomar, o empreendedorismo deveria
ser um dos eixos centrais da formagdo universitaria
no mundo contemporaneo. “Por isso, faz tanta falta
nos curriculos bitolados atualmente dominantes. Eu
diria que a vocacao de realizar, de inovar, de criar,
nao é algo que se pode reduzir a cursos, matérias ou
disciplinas num dado curriculo. De fato, deve fazer
parte de uma cultura empreendedora. Nada mais dificil
do que tentar provocar uma mudanga de cultura. Mais
ainda se essa mudanca de cultura for pensada através
do ensino formal, disciplinar, nos bancos escolares”. =

Revista Conexao e Agosto/Setembro de 2010 « N© 187 | 19



mulher de negécios |

Orientagdo | empresas

Parceiros:
Sebrae,
Secretaria
Especial de
Politicas para

as Mulheres,
Federagdo da
Associacdo
da Mulheres
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Nacional da
Qualidade
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Luta e superagao ce uma
mulher de negocios

A empresaria Patricia Mello foi uma das 14 finalistas da Ultima edicao

do prémio promovido pelo Sebrae

Foto: Eduardo Freire

uando a empresaria do ramo de entretenimento,

Patricia Mello,|aceitou, em 2001, o convite de

um colega de faculdade para fazer captacao de
publicidade e patrocinios para um site de eventos de Sal-
vador, ndo imaginava que estava dando o primeiro passo
na sua vida empreendedora. A partir desse momento,
Patricia iria seguir os passos do sucesso e a sua historia
acabou tornando-se uma das 14 finalistas da Ultima edicao
do Prémio Sebrae Mulher de Negdcios.

Como a maioria das histdrias relatadas no prémio,
0 negdcio de Patricia comegou em meio a dificuldades.
Ela ficou desempregada quando estava
fazendo o primeiro semestre do curso
de Administracao de Empresas com Ha-
bilitacdo em Marketing. Para se manter
e continuar estudando, Patricia foi em
busca de empregos e estagios e, apesar
das dificuldades, seguiu em frente.

Até que um dia, um colega de faculdade convidou
Patricia para fazer uma experiéncia em um site de eventos
de Salvador. “Eu ganhava uma ajuda de custo de R$ 50,
para transporte e alimentagdo, e recebia uma comissao
por cada proposta de publicidade ou patrocinio fechada
para o site”, diz Patricia. “Mas, apesar dos esforcos, os
resultados ndo estavam dentro do esperado e o site corria
0 risco de sair do ar”, lembra.

Utilizando a criatividade e os conhecimentos adquiri-
dos no curso de administragdo, Patricia buscou reverter
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Historia pode servir
de inspiracao para
outras pessoas

a situacdo. “Criei uma personagem off-line, a Pepper Girl,
a garota pimenta. Trata-se de uma repdrter extrovertida
e inusitada, que brinca e interage com os participantes
dos eventos”, explica Patricia. E a estratégia deu certo.
“Provocando as pessoas para que tirassem fotos junto
a personagem, houve uma curiosidade em acessar o
site para buscar as imagens. Dessa forma, em apenas
um final de semana, o nimero de visitantes triplicou”,
relata, orgulhosa, a empreendedora.

Patricia conta que, através da Pepper Girl, muitas
oportunidades surgiram. No trabalho de conclusdo de
curso, ela relatou o seu case. Alcancando a nota maxi-
ma, os professores logo perceberam que o negdcio era
promissor. "Com o incentivo dos professores, percebi
que poderia dar continuidade a um negdcio que se
tornaria viavel e auto-sustentavel. Com esse destaque,
meu case foi contemplado em um processo seletivo
para incubacdo no Centro de Empresas Nascentes da
Fundacao FTC”, afirma. Entdo, a partir dai, surgia a
Pimenta de Cheiro Marketing e Entretenimento, sendo
a performance artistica da Pepper Girl um dos servigos
oferecidos pelo empreendimento.

Durante toda a sua trajetdria de empreendedora,
Patricia diz que sempre buscou orientacdes do Sebrae.
“Fiz um curso sobre finangas no Sebrae. Estou sempre
visitando o portal para acompanhar as novidades e as
formas de apoio e orientagdo que posso
obter”, revela. A empresaria conta que
participou, em 2007, da Feira do Empre-
endedor e sempre que tinha oportunidade
assistia as palestras sobre empreende-
dorismo promovidas pelo Sebrae. “E foi
nesse contato intenso que conheci o
Prémio Mulher de Negdcios”, diz Patricia. A empresaria
afirma que decidiu participar do prémio para que sua
histdria servisse de inspiracdo para outras pessoas. Para
ela, estar entre as finalistas ja foi uma grande vitdria.
“Acredito que o prémio Mulher de Negdcios é um grande
incentivo para o desenvolvimento e disseminagao da cultura
empreendedora, especialmente entre o género feminino.
E uma forma de valorizar todas essas histérias de Iuta
e superacdo”, diz. Mais informacdes sobre o prémio, no
site www.mulherdenegocios.sebrae.com.br =
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Produtores de leite aumentam
lucro com melhoria na gestao

Programa Geraleite é destaque no I Congresso Internacional

da Producao Pecuaria

produtor rural de IpiaQ, Erivaldo Carlos, esta ha
mais de dois anos no projeto Geraleite e afirma
que no inicio a sua producdo era de apenas 35
litros de leite por dia e hoje ja sdo 150 litros por dia.
“Antes da consultoria do Sebrae eu ndo tinha o habito de
planejar, anotar os custos, fazer orcamento. Depois da
consultoria passei a fazer todo més o acompanhamento
de tudo que entra e que sai. Tenho todo o acompanha-
mento financeiro e o meu plano é a partir de dezembro
aumentar a producao para 300 litros por
dia”, comemora Erivaldo, lembrando que
o Geraleite é um parceria entre Sebrae e
sistema Faeb/Senar.
Erivaldo foi um dos participantes do
I Congresso Internacional da Produgao
Pecuaria, evento realizado de 23 a 25 de agosto, no Bahia
Othon Palace, em Salvador. “Este Congresso representa
a maturidade do setor, na medida em que engloba va-
rios eventos que eram realizados de forma pulverizada”,
destacou o presidente da Faeb e do Conselho do Sebrae

Bahia,|Jodo Martins da Silva Junior,|durante a abertura
do Congresso.

Jodo Martins justificou o tema Integragdo, Oportuni-
dade e Sustentabilidade. “Esta integracao é o propdsito
de levantar subsidios, conhecer o cenario da producao
agropecuaria e apreciar as propostas dos candidatos ao

DY

“Agora faco todo o
acompanhamento
financeiro”

Governo do Estado na expectativa da definicao de no-
vos caminhos que possam conduzir a Bahia ao lugar de
destaque que Ihe cabe no agronegdcio brasileiro”, disse
Jodo Martins, que informou ainda que o sistema Faeb
organizou uma ampla consulta junto aos produtores e o
resultado é um conjunto de ideias originais imprescindiveis
para viabilizar o salto que a Bahia rural reclama. “Vamos
oferecer aos candidatos de governo durante este evento
o documento de uma nova politica agropecuaria da Bahia
que reuniu as principais contribuicées dos
agropecuaristas”, disse.

O congresso reuniu produtores rurais
de toda a Bahia, que participaram de
eventos paralelos. Também presente na
abertura do I Congresso Internacional
da Producdo Pecuaria, o superintendente do Sebrae
Bahia, Edival Passos, falou dos desafios que o Estado
estd enfrentando no setor pecudrio, como aumentar
a producao leiteira, lembrando que é preciso mudar o
modelo mental dos produtores, que ndo podem se aco-
modar, devendo atuar de forma estruturada, como vem
fazendo a Secretaria de Agricultura, através das Camaras
Setoriais. O evento contou ainda com uma palestra do
diretor de Operacdes do Sebrae, Paulo Manso Cabral,
que fez palestra sobre o tema “Dilemas e desafios para
o empreendedor rural no século XXI”. =
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Empresarios de Brumado

A intengdo é fazer uma interlocucdo entre os empresarios e as instituicdes financeiras

proximar a oferta da demanda por servigos finan-

ceiros e ampliar o nimero de acesso ao crédito de

micro e pequenas empresas de modo orientado.
Estes sao alguns objetivos das Oficinas de Crédito que
estdo sendo realizadas em varios municipios baianos. A
mais recente aconteceu na cidade de Brumado, localizada
a 654 km de Salvador, dia 2 de setembro. A Oficina de
Crédito é uma metodologia do Sebrae realizada com o
objetivo de fazer cumprir o Art. 58 da
Lei Geral da Micro e Pequena Empresa
em seu capitulo IX, que contempla o
estimulo ao crédito e a capitalizacdo.
O trabalho é desenvolvido em parceria

S T———
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Parceiros: Sebrae, prefeituras,
Banco do Brasil, Banco do
Nordeste, Caixa Econémica
Federal e Desenbahia

DY

O empresario precisa
saber administrar bem
0S recursos”

com os bancos oficiais: Banco do Brasil, Banco do Nor-
deste, a Caixa Econ6mica Federal e a Desenbahia.

A intencao do Sebrae é fazer uma interlocugdo entre
0s empresarios de pequeno porte e as instituicoes finan-
ceiras . “E trabalhar isso de maneira orientada, pois o
empresario precisa saber administrar bem os recursos”,
conta o analista técnico do Sebrae Sérgio Gomes.

Ao todo, 20 municipios baianos serdo contemplados
com as palestras das Oficinas de Crédi-
to, seguindo o calendario das Oficinas
do Empreendedor organizadas pelas
Unidades Regionais do Sebrae. “Essa
parceria tem como objetivo aproximar
a oferta da demanda por servigos
financeiros e ampliar o nimero de
acesso ao crédito de micro e pequenas empresas de
modo orientado”, revela a coordenadora da Unidade de
Acesso ao Crédito do Sebrae, Dora Parente.

A Oficina de Crédito € dividida em trés partes. Primeiro
o palestrante do Sebrae faz uma explanagao sobre os
cuidados e os pré-requisitos que se deve ter quando for
solicitar um financiamento, depois as instituicdes finan-
ceiras apresentam as linhas de crédito que disponibilizam
e por Ultimo os empresarios podem participar de uma
Rodada de Crédito, ou seja, uma conversa individual com
0s representantes dos bancos. =

Oficina | Crédito
Sebrae | Bahia

Foto: Laiana Meira

I sebrae de vocé

Unidade Regional 1 - Salvador
Salvador/Centro de to ao Empreendedor

Av. Sete de Setembro, 261, Mercés. Cep 40060-035

Tel.: 3320-4526 - e-mail: noe@ba.sebrae.com.br

Atende de segunda a sexta, das 9 as 17 horas.
Salvador/Pelourinho - R. das Laranjeiras, 02, Terreiro de
Jesus, Pelourinho. Cep 40026-230 - Tel.: (71) 3321-9509 -
Fax: (71)3321-9507 - e-mail: agcentro@ba.sebrae.com.br
Salvador/Itapagipe - R. Direta do Uruguai, 753, Bahia Outlet
Center, loja 134. Cep 40454-260 - Tel.: (71) 3312-0151 -
Telefax: (71) 3312-0170 - e-mail: itapagipe @ba.sebrae.com.br
Salvador/Liberdade - R. Lima e Silva, 74, Shop. Liberdade,
Lj 235. Cep 40375-016 - Tel.: (71) 3241-8126 - Telefax: (71)
3242-6613 - e-mail: liberdade@ba.sebrae.com.br
Salvador/SAC Empresarial - Av. Otavio Mangabeira, 6929,
Multishop, Boca do Rio. Tel: (71) 3281-4154

Fax (71) 3281-4141 - CEP 41706-690

e-mail: fabricio.barreto@ba.sebrae.com.br

Camagari - R.do Migrante s/n, Centro, CEDAP, Casa do
Trabalho. Cep 42800-000 - Tel.: (71) 3222-7332

Fax: (71) 3621-8223 - e-mail: camacari@ba.sebrae.com.br
Lauro de Freitas - Shopping Ponto Verde, sala 35, Avenida
Santos Dumont, Km 2,5 - Estrada do Coco. Cep 42700-000
Tel.: (71) 3378-9836 - e-mail:ccoqueiros@ba.sebrae.com.br
Alagoinhas - R. Marechal Deodoro, 68, Edf. Maria Amélia,
Centro. Cep 48005-020 - Tel.: (75) 3422-1888 - Fax: (75)
3422-1555 - e-mail: alagoinhas@ba.sebrae.com.br
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Unidade Regional 2 - Barreiras

Barreiras - R. Custodia Rocha de Carvalho, 152, 1° andar,
Primavera II. Cep 47803-040 - Tel.: (77) 3611-3013/4574 -
e-mail: barreiras@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 3 - Feira de Santana
Feira de Santana - R. Baréo de Cotegipe, 629, Centro.

Cep 44010-150 - Tel./Fax: (75) 3221-2153

e-mail: fsantana@ba.sebrae.com.br

Ipira - Praga Roberto Cintra, 404 A - Centro - CEP: 44.600-000
Tel/fax: (75) 3254-1239 - e-mail: ag.ipira@ba.sebrae.com.br
Euclides da Cunha - R. Oliveira Brito, 404, Centro. Cep
48500-000 - Tel.: (75) 3271-2010 - Fax: (75) 3271-2055 -
e-mail: ecunha@ba.sebrae.com.br

Itaberaba - R. Rubens Ribeiro, 253. Ed. Tropical Center,

s 22/23. Centro. Cep 46880-000 - Tel.: (75) 3251-1023
e-mail: itaberaba@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 4 - Ilhéus

IIhéus - R. Aratjo Pinho 46, 1° andar, Centro. Cep 45653-
145 - Tel.: (73) 3634-4068 - Fax (73) 3634-4572

e-mail: ilheus@ba.sebrae.com.br

Itabuna - Avenida Francisco Ribeiro Junior, 198, Edificio
Atlanta Center, Centro. Cep 45600-921 - Tel/Fax: (73) 3613-
9734 - e-mail: itabuna@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 5 - Jacobina

Jacobina - Rua Senador Pedro Lago, 100 - Salas 01/02 -
Terréo - Centro - Jacobina-Ba - CEP. 44.700-000

Tel./Fax: (74) 3621-4342 - e-mail: jacobina@ba.sebrae.com.br

Senhor do Bonfim - Praga Nova do Congresso, Lj 09,
Central Shopping. Cep 48970-000 - Tel./Fax: (74) 3541-3046
e-mail: sbonfim@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 6 - Juazeiro

Juazeiro - Praca Dr. José Inécio da Silva, 15, Centro.

Cep 48903-430 - Tel (74) 3612-0827 / (74) 3612-0392

e-mail: juazeiro@ba.sebrae.com.br

Paulo Afonso - Av. Getulio Vargas, 155-A, Centro. Cep
48601-000 - Tel.: (75) 3281-4333 - Tel./Fax: (75) 3281-4223 -
e-mail: pafonso@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 7 - Santo Anténio de Jesus
Santo Antonio de Jesus - R. Ruy Barbosa,22/26, Ed.
Saene, loja 3, sala 104 - Centro. Cep 44572-000 - Telefax:
(75) 3631-3949/5962 - e-mail: santonio@ba.sebrae.com.br
Valenca - R. Bardo Jequirica, 297, Galeria Central, Centro.
Cep 45000-400 - Tel.: (75) 3641-3293 - Fax: (75) 3641-3286
- e-mail: valenca@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 8 - Seabra

Seabra - R. Horacio de Matos, 25, Centro - Salas 01 e 02.
Cep 46900-000 - Telefax.: (75) 3331-2319

e-mail: seabra@ba.sebrae.com.br

Irecé - Rua Coronel Teréncio Dourado, 161 - Centro - Irecé.
CEP 44900-000 - Tel.: (74) 3641-3991 - Fax: (74) 3641-4206
e-mail: irece@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 9 - Teixeira de Freitas
Teixeira de Freitas - R. Prudente de Morais, 350, Centro.

Cep 45995-048 - Tels.: (73) 3291-4333/4777
e-mail: tfreitas@ba.sebrae.com.br

Porto Seguro - Praga ACM, 55, Centro.

Cep 45810-000 - Telefax.: (73) 3288-1564
e-mail: cdescobrimento@ba.sebrae.com.br
Eunapolis - R. D. Pedro |1, 483, térreo, Centro.
Cep 45820-081 - Tel.: (73)3281-1782/6070
e-mail: eunapolis@ba.sebrae.com.br

Unidade Regional 10 - Vitéria da
Conquista

Vitéria da Conquista - R. Sete de Setembro, 140, Centro.
Cep 45015-340 - Telefax: (77) 3424-1600

e-mail: veonquista@ba.sebrae.com.br

Brumado - Rua Dr. Méario Meira, 79 - Centro, Brumado.
Cep 46100-000 - Tel.: (77) 3441-3699 - Fax: (77) 3441-3543
- e-mail: brumado@ba.sebrae.com.br

Guanambi - R. Humberto de Campos, 130, Centro.

Cep 46430-000 - Telefax: (77) 3451-4557

e-mail: guanambi@ba.sebrae.com.br

Itapetinga - R. Pastor Samuel, 34 A - Centro.

Cep 45700-000 - Tel./Fax: (77) 3261-3509

e-mail: itapetinga@ba.sebrae.com.br

Jequié - R. Dois de Julho, 24, Centro. Cep 45.200-270
Tel.: (73) 3525-3552 - Fax: (73) 3525-3553

e-mail: jequie@ba.sebrae.com.br

Ipiati - Praga Jodo Carlos Hohllenwerger, 39 - Centro,
CEP 45570 000 Tel: 073-3531-5696/6849

e-mail: ipiau@ba.sebrae.com.br




Ligue agora e veja
a disponibilidade no seu estado

08005700800

E mais que consultoria.
E mais que curso.
E Sebrae Mais.

de 2 anos

Se a sua empresa tem .
de 9 funciondrios

Estas solucbes sdo para vocé:

Estratégias Empresariais

Vocé sera capaz de fazer uma analise completa do seu
ambiente empresarial, identificando pontos fortes e fracos,
redefinindo missdes e metas corporativas. Também ira
elaborar e implementar um plano de agao estratégica.

Empretec

Um seminario desenvolvido pela ONU que Ihe motiva a promover
mudangas no seu comportamento, aperfeicoando suas habilidades
de negociagao e gestao, proporcionando maior seguranga nas
decis6es e aumentando a chance de sucesso da sua empresa.

Internacionalizacao

Prepare sua empresa para conquistar o mercado
global, tornando seu produto ou servico mais
competitivo dentro e fora do Pais.

Giacometh

Vocé procura uma consultoria
personalizada mas nao tem
or¢amento para isso?

O Sebrae Mais
é mais acessivel.

Mais pratico: O que vocé aprende,
aplicaimediatamente na empresa.

Mais flexivel: Vocé fica mais tempo
faempresa que em sala de aulg,

J:I'ais personalizado: Acompanhamento
eum consultorem todas as etapas.

SEBRAE

Servico de Apoio as
Micro e Pequenas Empresas
Bahia

SEBRAE
(

PROGRAMA SEBRAE PARA
EMPRESAS AVANCADAS

www.ba.sebrae.com.br

Gestao da Inovacao

Descubra que inovagao néo é s6 tecnologia.
E, sim, uma nova forma de pensar e gerir

0 negécio: fazendo diferente.

Gestao Financeira

Compreenda todas as informagdes financeiras da sua
empresa e transforme-as em ferramentas para decisdes
seguras e eficientes. Método pratico: vocé aprende
enguanto aplica o conteiido na empresa.

Encontros Empresariais

Aprenda com a experiéncia de empresérios do seu ou
de outros setores. Compartilhe solugdes ja testadas e
amplie sua rede de parceiros e de contatos.



Visite o portal do Sebrae Bahia

Acesse www.ba.sebrae.com.br e conheca as novidades do portal Sebrae Bahia, que conta com a atualizacio didria.
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Informacoes:

Bahia
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|
de segunda a sexta, das 8h as 20h. s EB R A E Servico de Apoio as
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0800 570 0800




