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Paulo Cesar Amaro desenvolveu uniformes para o Mundial
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VESTIDOS PARA O MUNDIAL

MODA

Uniformes da LCA serão o diferencial para 
quem trabalha (e torce) na Copa do Mundo 
da FIFA 2014

Engana-se quem pensa que apenas os 11 jogadores 
da seleção brasileira de futebol estarão 
uniformizados, representando o país na Copa do 
Mundo da FIFA 2014. Para oferecer um diferencial 
aos clientes, a LCA Uniformes desenvolveu peças de 
vestuário segmentadas para o megaevento. A 
empresa atende hotéis, restaurantes, comércios e 
até agências de publicidade.

Criada em 2004, a empresa de São Paulo (SP) 
oferece opções tanto para uniformes femininos 
quanto masculinos. Para as mulheres, a sugestão é 
uma echarpe, com anel e botton da bandeira do 
Brasil - para serem usados com terno. Já para os 
homens foi desenvolvida uma gravata com as cores 
temáticas. Além destas opções, o cliente pode 
solicitar aplicações e bordados ou o desenvolvimento 
de um uniforme personalizado.

O proprietário, Paulo Cesar Amaro, já aproveita as 
oportunidades surgidas pelo evento do próximo ano. 

Para a Copa das Confederações da FIFA 2013, a 
LCA forneceu uniformes para hotéis em Brasília. E 
para o Mundial, a empresa possui pré-contratos 
firmados, que garantirão o fornecimento do 
vestuário para diferentes estabelecimentos. “A 
produção já está acontecendo, mas os uniformes 
não estão sendo personalizados. A procura vai 
ocorrer de última hora e, então, o aquecimento vai 
ser muito maior nos seis meses que antecedem o 
evento”, diz Amaro. 

Ele estima que haja um acréscimo de 50% no que 
diz respeito à produção e faturamento em 2014. Já 
foram feitos investimentos para atender os clientes, 
como a compra de maquinário. 

“Participei da Feira do Empreendedor e vi que tem 
oportunidade para todo tipo de produto que possa 
ser usado, inserido nesse processo, com as cores 
do Brasil”, fala.  

Amaro alerta que para aproveitar as oportunidades 
proporcionadas por um grande evento, deve-se 
estar atento. “O empresário deve observar sua 
capacidade de produção. Não basta vender. Tem 
que produzir e entregar”, explica. 

Segundo ele, a matéria-prima é um dos pontos que 
deve ser observado para que se consiga atender a 
demanda. Amaro sugere a elaboração de um 
contrato com os fornecedores para que o empresário 
possa gerir a capacidade de produção e aproveitar, 
de fato, as oportunidades.

“A LCA confeccionou produtos promocionais para os 
Mundiais de 2006 e 2010 e verificou que, se o Brasil 
estivesse ganhando, vendíamos. Quando perdia, as 
pessoas já não compravam mais”, diz Amaro.

A empresa terá bons motivos para comemorar as 
vitórias da Seleção Brasileira de Futebol. Com 
reforço na torcida e devidamente uniformizado. 

Sobre a LCA

A LCA Uniformes iniciou no mercado como uma 
confecção (varejo) de moda, que era conhecida pelas 
roupas mais clássicas. Devido a essa característica, 
a empresa verificou que seus clientes procuravam os 
serviços para adquirirem uniformes. 

Com 15 funcionários internos e 50 terceirizados, o 
estabelecimento já investe em publicidade na 
internet, com o objetivo de realizar vendas 
segmentadas. A participação em feiras e eventos 
também é uma forma de prospecção, onde bons 
resultados já foram obtidos. “Em uma delas, os 
nossos produtos foram expostos, fechamos negócios 
e mesmo anos depois, esses clientes continuam em 
nossa carteira”, finaliza Amaro.
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