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Boletim Mobiliário para bares 
e restaurantes

madeira e móveis

A chegada dos turistas nacionais e estrangeiros às cidades-sede dos jogos deve elevar 
consideravelmente a ocupação dos bares e restaurantes, sendo que muitos desses estabelecimentos 

planejaram reformas, ampliações e troca do mobiliário para melhor atender os clientes. 

Os bares e restaurante deverão ser um dos segmentos mais impactados pelo legado do Mundial, que necessitará 
de novos investimentos em mobiliário, buscando atender esta nova demanda e diferenciar-se no mercado. O 
desenvolvimento de móveis para bares e restaurantes tem suas particularidades, sendo que o caráter decorativo, 
muitas vezes alinhado com o conceito do estabelecimento, é tão importante quanto o caráter funcional.

Oportunidade para o segmento

Esse boletim tem o objetivo de indicar oportunidades para os fabricantes e fornecedores de mobiliário,  
revelando exemplos de ações bem-sucedidas para aproveitar o aquecimento do mercado de lazer e entre-
tenimento gerado com o legado da Copa do Mundo da FIFA 2014 e com a proximidade de outros grandes 
eventos esportivos.



 ¡ Mobiliário funcional 
Oferece facilidade de limpeza e mobilidade. 

 ¡ Mobiliário confortável 
Atende às normas de segurança, ergonomia e 
acessibilidade. 

 ¡ Mobiliário aconchegante 
Preza pela escolha dos materiais de revestimento e 
pelo dimensionamento das peças. Dica! Confira mais 
informações sobre revestimento para mobiliário, no 
Boletim de Revestimento. 

 ¡ Móveis com personalidade 
Reproduz o caráter do estabelecimento, que pode ser 
clássico, lúdico, extravagante, entre outros. O mobiliá-
rio exibe personalidade quando está ligado a um tema 
específico (futebol, literatura, localização geográfica, 
etc.) ou ao conceito de uma franquia de alimentação.

Na composição de ambientes de bares e restaurantes, mui-
tos designers e arquitetos utilizam o mobiliário apenas para 
decorar os espaços. Assim, o desenvolvimento de móveis 
decorativos abre uma perspectiva de negócios para o fabri-
cante, que pode investir na criação de peças que sejam o 
ponto de atenção do ambiente. Um exemplo é o sofá loca-
lizado bem no centro de um restaurante do Rio de Janeiro.  

Um restaurante bistrô de São Paulo procura reproduzir os 
bistrôs franceses e sua atmosfera aconchegante repre-
sentada pelos materiais naturais do piso, das paredes e 
do mobiliário. Além das tradicionais mesas e cadeiras em 
madeira, o ambiente exibe estantes, cujo objetivo é abrigar 
estoques e reforçar o conceito artesanal presente no cardá-
pio do estabelecimento.

Fonte: Casa & MerCado. disponível eM: http://goo.gl/
qXjjWd. aCesso eM: 30/05/2014.

Os móveis desenvolvidos para estabelecimentos ligados à 
gastronomia apresentam características próprias. Em bares 
e restaurantes três pontos são fundamentais para o suces-
so do empreendimento: o cardápio, o atendimento e as ins-
talações, que incluem o mobiliário. Nesse cenário, os móveis 
devem ser funcionais, confortáveis, aconchegantes e ainda 
traduzir a personalidade do local.

/ Mobiliário funcional e decorativo
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Depois de observar a dinâmica dos bares e restaurantes, a Movelaria Paranista reuniu uma equipe multidisci-
plinar para criar a cadeira Orvalho, que recebeu o Prêmio IDEA/Brasil 2012. Esse case mostra que o desenvol-
vimento de móveis com design inovador é uma ação possível para os fabricantes de móveis, com garantia de 
visibilidade no mercado e geração de negócios futuros.

Móveis para bares e restaurantes 

acesse o caso de sucesso inovação é uma das apostas de empresa pa-
ranaense para o Mundial para ver como a empresa Movelaria paranista 
conquistou clientes, por meio da sua nova coleção de cadeiras: a linha 
“Copa 2014”. 

Fonte: agênCia Fiep. disponível eM: http://
goo.gl/pa0e2z. aCesso eM: 30/05/2014.

Para cada 4 cadeiras usadas em uma mesa, 
é frequente vermos uma quinta sendo usada 
como suporte de bolsas, ou seja, reduzindo a 
capacidade do restaurante (e do faturamen-
to) em cerca de 20%. A partir deste dado 
surgiu a ideia de criarmos uma cadeira com 
o conceito ‘design seguro’, cuja proposta é 
abrigar bolsas e ao mesmo dificultar os fur-
tos em bares e restaurantes. 
aurélio sant’anna, arquiteto e proprietário da eMpresa

http://www.movelariaparanista.com.br/
http://www.ideabrasil.com.br/site/category/premiados/2012/bronze-2012/
http://www.sebrae2014.com.br/Sebrae2014/Cases/Inova%C3%A7%C3%A3o-%C3%A9-uma-das-apostas-de-empresa-paranaense-para-o-mundial#.U4jHkPldV1Y
http://www.sebrae2014.com.br/Sebrae2014/Cases/Inova%C3%A7%C3%A3o-%C3%A9-uma-das-apostas-de-empresa-paranaense-para-o-mundial#.U4jHkPldV1Y
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/ sustentabilidade

Um dos principais focos das empresas voltadas para os mercados de 
hotelaria e gastronomia são as ações e produtos sustentáveis. Essa 
tendência foi apresentada por meio de produtos e serviços na última 
edição da feira Equipotel 2013. Entre os destaques, estiveram a ma-
deira de reflorestamento e os materiais reciclados/recicláveis.

Nos bares e restaurantes localizados em redes hoteleiras, a preocupa-
ção com a sustentabilidade é um fator preponderante para escolha do 
mobiliário. Assim, cresce o número de fabricantes de móveis que utilizam 
madeira reflorestada e certificada pelo FSC, e materiais alternativos como 
a madeira plástica, um produto sintético resultante de resíduos industriais e 
fibras vegetais como a casca de arroz, especialmente indicado para móveis 
localizados em áreas externas.

/ Móveis temáticos

Existem centenas de franquias de bares e restauran-
tes, cuja decoração é apoiada em um tema específico. 
Nesses casos, o mobiliário segue o conceito da marca 
e deve exibir cores e acabamentos padronizados. Os 
restaurantes e bares temáticos, inspirados nos mais 
diversos assuntos, são potenciais clientes das marce-
narias e pequenos fabricantes de móveis. Em São Paulo, 
por exemplo, há um pub licenciado para servir bebidas al-
coólicas cujo o tema é a aviação, e a decoração é composta 
por peças de avião e móveis clássicos em madeira, com detalhes 
artesanais.

Exemplo de empresa que possui certificação para atender estabelecimentos sustentáveis é a Bastianello De-
corações Indústria e Comércio. Segundo o sócio Roberto Bastianello “trabalhamos com madeira certificada e 
madeira de reflorestamento. Quando o cliente nos procura e tem interesse em saber a procedência do material, 
temos como fazer a comprovação”. 

Diferenciações para o pequeno negócio moveleiro

Fonte: polyrio. disponível 
eM: http://goo.gl/pzvggC. 

aCesso eM: 30/05/2014.

Fonte: Bar jet lag puB. aCesso eM: http://
goo.gl/uio8uC. aCesso eM: 30/05/2014.

Exemplo de 
móvel com ma-
deira plástica

Confira no Boletim de Tendências do Sistema de Inteligência Setorial (sis), o relatório Madeiras 
alternativas, que apresenta como as madeiras plásticas e líquidas substituem o uso de peças 
convencionais e possuem uma série de vantagens, podendo ser uma oportunidade para inovar.   

http://www.equipotel.com.br/
http://br.fsc.org/
http://goo.gl/Uio8uc
http://goo.gl/Uio8uc
http://sis.sebrae-sc.com.br/sis/inicio/geral.action
http://sis.sebrae-sc.com.br/sis/setor/relatorio/visualizar?idRelatorio=1200
http://sis.sebrae-sc.com.br/sis/setor/relatorio/visualizar?idRelatorio=1200
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/ Consignação

A oferta de móveis em regime de consignação é uma alternativa para 
o fornecimento de móveis para bares e restaurante, sem que o esta-
belecimento invista imediatamente na compra dos produtos. Em um 
contrato de venda por consignação, os bens são entregues ao consig-
natário para, em determinado prazo, serem vendidos a terceiros. Ao 
final do contrato é feito o pagamento do preço combinado ao consig-
nante ou é devolvido o bem consignado. 

Fique atento! Como os bares e restaurantes estão impedidos de ven-
der móveis por questões legais, a consignação funciona como vitrine. 
Nesse caso o bem (móvel) é exposto e, se ocorrer uma venda para 
clientes do estabelecimento, a operação será feita pelo fabricante que 
reserva uma remuneração ao bar/restaurante. 

Essa pode ser uma forma de expor móveis em outros pontos comer-
ciais além de lojas e showrooms especializados, ampliando a visibili-
dade dos produtos e serviços de marcenarias e tapeçarias.

Com o aquecimento 
do mercado de bares e 
restaurantes, abrem-se 
diversas possibilidades 
de negócios no setor 
moveleiro. além de 
vender móveis para esses 
estabelecimentos, os 
pequenos negócios têm 
a chance de desenvolver 
novos produtos e ampliar 
a área de atuação através 
das ações indicadas a 
seguir.

Ações
reCoMendadas

pesquisa: faça uma pesquisa sobre o mercado local de bares e restaurantes para saber onde oferecer os 
serviços de sua empresa.

tipo do mobiliário: defina o caráter do mobiliário que sua empresa vai produzir para bares e restaurantes: 
funcional, decorativo, confortável ou temático.  

Design em móveis: analise a viabilidade de desenvolver móveis decorativos, com forte apelo estético, para 
chamar a atenção em bares e restaurantes. Dica! Acompanhe no blog Espaço Design, as divulgações de 
tendências e práticas em design.  

http://www.sebraedesign.com/
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MICRo E PEQuENaS EMPRESaS

www.sebrae2014.com.br
facebook.com/sebrae2014

twitter.com/sebrae_2014

Por isso o Projeto de Inteligência Competitiva do Programa Sebrae 2014 quer 
saber mais sobre suas expectativas e satisfação. Responda a breve pesquisa 
que elaboramos especialmente para você e seu negócio!

sua opinião faz a diferença!
partiCipar

Mobiliário com inovação: analise a viabilidade de desenvolver móveis com algum tipo de inovação funcional, 
que facilite o serviço em bares e restaurantes. Dica! Consulte o Sebraetec, que promove o acesso aos pequenos 
negócios em soluções de conhecimento da inovação. 

parceria de sucesso: faça parcerias com arquitetos e decoradores, pois esses profissionais são os canais 
para a realização de reformas e renovação do mobiliário nos estabelecimentos ligados à gastronomia.

Franquias de negócios: a cada dia surgem novas marcas de franquias no ramo de alimentação e todas 
precisarão de móveis. Uma forma de conhecer as novas franquias à procura de fornecedores é visitar feiras e 
eventos desse segmento .

Consignado: avalie se sua empresa tem condições de oferecer móveis para venda em consignação, pois essa 
ação demanda um investimento inicial por parte do fabricante. Informe-se também sobre a elaboração do 
contrato de consignação de bens. O Sebrae disponibiliza um modelo de contrato de consignação, acesse-o aqui.

http://www.sebrae2014.com.br
http://www.facebook.com/sebrae2014
http://www.twitter.com/sebrae_2014
https://docs.google.com/a/knowtec.com/forms/d/1wP96RiOQBFI-4g6uVVDDiJRLuKQP-hOJIZcoGAY8qsc/viewform
http://www.sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/Programas/Sebraetec:-inovar-no-seu-pequeno-neg%C3%B3cio-pode-ser-simples
http://www.expofeiras.gov.br/
http://www.expofeiras.gov.br/
http://www.sebrae-sc.com.br/ideais/default.asp?vcdtexto=786&%5E%5E

